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苏州斯莱克精密设备股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2014-6-9 

投资者关系活动

类别 

 

□√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

国海证券：后立尧、中银国际：张君平、招商证券：管孟、兴

业证券：廖辰轩、海通证券：谢伟、申银万国：李晓光、中金

公司：张锦、招商基金：王景、国投瑞银：杨冬冬、兴业基金：

沈度、泰信基金：车广路、银河基金：神玉飞、南方基金：张

峰、华安基金：舒灏、泰康资产：赵正启、博观投资：陶林杰、

德威资本：樊学栋、生命保险：刁玉湘 

时间 2014 年 6月 9日 

地点 苏州斯莱克精密设备股份有限公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长：安旭、董事会秘书：叶清、证券事务代表：嵇华风 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、制盖行业的市场趋势，14、15年情况怎样？ 

答：制盖行业的发展趋于平稳，国内增速放缓，东南亚、中东

等仍然会有增长，14、15 年趋势平稳，也有可能会出现波动。 

 

2、行业内下游生产企业收购上游设备制造商是否会成为一种

趋势，目前出现的收购对公司来讲是否是一种机遇？ 

答：我们不认为会成为一种趋势，目前知道的只有两家存在这

种情况。公司认为目前行业的收购有利于公司的业务开展，其

他制罐制盖厂商出于竞争考虑可能会增加向公司购买设备的



意愿。 

 

3、贵公司与河南金星的易拉罐生产设备合同今年能否确认收

入？除了与河南金星签订了易拉罐生产设备合同，是否还有其

它罐线生产设备合同？ 

答：公司目前设备生产正常，金星方面正在加紧进行土地厂房

准备及建设工作，能否正常发货要看对方的基建进展情况。今

年能否确认收入存在很大的不确定性。关于制罐设备订单，目

前有一些制罐生产线局部设备订单，制罐生产线整线订单也有

在接洽，形成定单我们会按照披露要求进行披露。 

 

4、公司在做大做强方面是如何考虑的? 

答：一方面：加强业务拓展，在国内市场上，我们积极通过多

渠道向客户宣传公司产品；在国际市场上，通过参加展会、设

置代理商、设立子公司等方式积极拓展；另一方面：公司也在

探索与上下游和横向企业联手的可能性。 

 

5、贵公司与 STOLLE 的诉讼目前进展如何？ 

答：关于 STOLLE 诉讼，在今年 1 月份公告的招股说明书上有

详细描述和分析，目前没有应披露而未披露的情况。 

 

6、未来两片罐会逐步代替三片罐么？国内厂商投资两片罐的

动力是什么？ 

答：公司认为在饮料行业两片罐代替三片罐的趋势是肯定的；

国内企业投资两片罐的动力也是来自他们自己对这种趋势的

认可。 

 

7、金属包装与其他包装材料相比具有哪些优势和劣势？ 

答：金属包装有以下优点：一是具有优良的阻隔性能，可长期



有效地保护内装物，适合包装的多重要求；二是具有优良的机

械性能，金属强度高，机械性能优良，耐高温、耐湿度变化、

耐压、耐虫害、耐有害物质的侵蚀方面表现好于其他包装材料；

三是不易破损，携带方便，适应现代社会快节奏的生活；四是

表面装饰性好，可以提高包装物体的美感和档次，刺激消费，

促进销售；五是可以回炉再生循环使用。金属包装缺点就是成

本稍高。 

8、在制盖方面公司相比国外竞争对手有何优势？ 

答：公司的优势主要体现在三大方面：1）服务优势，公司可

以更方便地根据客户的个性化需求提供定制化服务；2）性价

比优势，公司产品价格通常比国外同类产品价格低；3）地域

优势，公司地处全球市场增长较快的大中华区，邻近东南亚地

区，无论在服务的及时性，还是客户沟通方面都具有优势，有

利于分享该地区经济快速增长的成果。 

 

9、制罐业务流程？ 

答：制罐业务大致流程如下： 

①冲杯—②拉伸—③切边—④洗罐和烘干—⑤印刷—⑥

内喷和烘干—⑦缩颈和翻边—⑧检测—⑨打包。 

 

10、公司发展的瓶颈在哪里，人才还是业务？从业务上看目前

公司主要是靠自身发展，是否想过收购制罐设备制造企业？ 

答：在人才发展战略上：公司已建立起行业内国际一流的研发

团队，人才优势明显；在业务发展上：公司在自身不断创新的

同时，也在考虑和探索通过其他方式做大做强。 

 

11、公司产品较国外竞争对手价格怎样？公司产品毛利率今后

是否会有较大变化？ 

答：公司产品较国外竞争对手价格优势明显，公司产品毛利率



水平在 2013年的基础上趋于平稳。 

 

12、公司行业的进入壁垒有哪些？ 

答：易拉盖生产成套设备是在高速状态下保持高精密度的集成

系统，有很高的技术含量，此外技术门槛较高，客户认可度和

国际化的销售团队也很重要。 

 

13、公司订单一般从订立到交货确认收入的周期是多长？ 

答：公司业务大致分为三类，第一类为易拉盖生产成套设备业

务，正常发货周期在 6 到 10 个月，发货后正常 1 到 2 月内验

收确认收入；第二类为易拉盖生产成套设备系统改造业务，正

常 1到 3月内确认收入；第三类为零备件业务，正常当月确认

收入。 

 

14、公司毛利率有所下降，主要原因是什么？公司毛利率相对

较高，上市后公司会不会有降价的压力？ 

答：公司毛利率变化主要是业务结构变化所致，如果成套设备

在整个业务收入中占比高，并且新冲床的使用比例高会导致整

体毛利率下降。公司虽然目前的毛利率水平相对较高，但易拉

盖生产成套设备属于定制化生产设备，技术含量高，因此降价

的压力不大。 

 

15、货款回收政策怎样，一般预收比例是多少？ 

答：正常情况下，订单签订后收取 30%，发货前收取 80%以上。 

  

16、募投项目进展情况如何？ 

答：目前募投项目进展顺利。 

附件清单（如有） 无 

日期 2014 年 6月 9日 

 


