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证券代码：斯莱克                                    证券简称：300382 

 

苏州斯莱克精密设备股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                    

投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

宽潭资本：周天羽 

华西证券：李唯嘉 

东方证券：刘荫泽 

富国基金：宁丰 

华鑫证券：胡楠、徐鹏、杨靖磊 

中邮基金：金振振 

信达证券：罗政、刘崇武 

时间 2021年 3月 18日 

2021年 3月 19日 

地点 苏州斯莱克精密设备股份有限公司 

上市公司接待 

人员姓名 

董事长兼总经理：安旭 

董秘兼副总经理：吴晓燕 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一.公司董事长兼总经理介绍公司基本情况。 

二.投资者问答环节： 

1.请问公司易拉罐生产设备的技术中最容易复制并能最快应

用于生产电池壳的技术是哪些？对比传统电池壳生产方式，一

整条电池壳生产线的投资是否会更多？ 
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公司传统的易拉罐设备制造是一整条生产线，能够应用

于生产电池壳的技术有很多。传统的电池壳生产运用的是单

机的方式，而公司生产电池壳是一整条智能生产线，不需要

人工操作，生产效率将会大幅提升。相对于传统的电池壳生

产方式，公司在整条电池壳生产线的投入将会是传统方式生

产的十倍，当然相对应初期的产量投资额也将会是传统方式

的十倍，初期折旧成本相对于传统方式是持平的。但是随着

电池壳产量的不断增加，由于公司生产线生产出的电池壳的

质量更好，材料的损耗率低、使用率高，整线生产均摊到每

一个电池壳上投资相对于传统的单机生产将会越来越低。 

2. 请问公司目前电池壳业务的进展情况如何？以合资公司的

方式经营是出于怎样的考虑呢？长期来看公司传统的易拉罐

设备生产业务和电池壳业务的比例大概是怎样的？ 

在电池壳业务上的发展公司第一步在新乡成立了合资公

司新乡盛达；第二阶段在安徽合肥与力翔合资设立了安徽斯

翔；第三阶段在常州西太湖开展项目在厂房建成前将先租房

进行生产。 

电池壳业务的下游客户对于这种零部件供应商的选择是

十分严格的，中间会有一个较长的审核认证过程，因此确认

一个零部件供应商的时间会很长，这是我们选择跟其他公司

合资设立子公司开展此方面业务的原因，合作方在此方面比

较熟悉，能够更有效的使子公司进入电池厂的供应链。 

公司未来业务的布局，大体上由于电池壳需求量迅速增

长，预计未来电池壳相关业务将会成为公司主营业务之一。  

3. 请问公司目前电池壳生产线的客户是哪些？电池壳设备向

合资公司出售的定价大概是多少？是否会考虑向除了合资公

司之外的公司进行销售？ 

关于这个销售价格的确定，由于是卖给合资公司，公司

不会追求最大利润，基本上会尊重市场原则和各种准则的公
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允性要求，考虑生产过程中的研发投入等因素，尽量兼顾各

方的利益，最终与合作方协商进行确定。 

电池壳设备目前并未考虑向除了公司控股的合资公司之

外的公司销售。公司目前的合资公司都有稳定的合作客户，

新乡盛达全国性的主要客户包括力神、亿纬锂能等，另外还

有正在重点发展的客户；而安徽斯翔的合作方力翔也长期是

国轩的供应商。 

4.公司在新乡生产的电池壳型号是 18650 和 21700，这两种

型号都是钢壳，请问钢壳和铝壳在生产设备和原理上是否相

同？  

钢壳和铝制电池壳在生产工艺上没有太大区别，原理都

是超薄金属成型。之前易拉罐产品也有钢的材质的，只是近

两年不太常见了。 

5.公司电池壳业务的开展是基于圆柱型电池壳与易拉罐的相

似性，因此生产电池壳也主要是圆柱型电池壳，而目前应用

圆柱型电池壳的只有特斯拉的新能源汽车，公司会考虑方形

电池壳吗？ 

公司发展电池壳业务从圆柱型电池壳开始导入确实是基

于其与公司传统主业的相似性，但是随着方形电池壳需求量

的不断增加，公司已开始考虑方形电池壳，目前相关的生产

工艺也在研发中。 

6.请问公司对于将来国内汽车电池，运用方形电池壳和圆柱

型电池壳的比例情况有怎样的看法？特斯拉运用了 4680 型号

的电池之后，国内是否也会开始有更多的厂家生产圆柱型电

池壳？ 

国内目前生产圆柱型电池壳的兴趣确实相对于之前有了

很大的提升，未来圆柱型电池壳和方形电池壳的产量比例还

无法确定。公司在一两年前生产圆柱型电池壳的时候都是通

过合资公司的合作方主动接洽相关客户寻找市场，而近来已
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经有许多客户主动接洽、咨询公司相关业务。其实从简单的

物理数学概念来看，圆柱型电池壳还是有很多优势的。 

7.请问公司传统的易拉罐和易拉盖设备生产业务在全球的竞

争格局是怎样的？在全球竞争中，公司将会采取怎样的策略

争取新增客户？ 

传统业务方面公司的主要竞争对手是美国的两家公司以

及欧洲的一家公司。虽然从规模上看公司并不是第一，但是

在许多技术上公司还是有很大的优势的。例如，数码印罐就

是公司全球首创的技术，预期未来将会是一个新的增长领

域，目前在国内的客户主要是奥瑞金，国外客户主要是美国

的 BALL。另外公司还首创了双向双冲的拉伸机，获得了全国

优秀专利，将会大幅的提升生产效率，目前已有国内和欧洲

客户在试用，预计将会对行业带来新的改变。 

公司争取新增客户将会采取各方面的策略。首先，还是

依靠技术上的优势，新的拉伸机的技术将会应用于新的订

单，增加生产效率，数码印罐也使得我们能够灵活的满足更

多客户的小批量订制化需求；第二，公司在全球各个地方也

建立了我们的服务基地，将会为客户提供更好的服务；第

三，公司产品在价格上也相对的更具有优势。 

近几个月公司已经披露了三个大订单，后续的订单数量

敬请持续关注公告情况。 

附件清单 

（如有） 

无 

 
 

 


